我的网络推广绝技——商友发布技巧
我用商友有一年多时间了，摸索一段时间后发现商友要有规律地使用才有效果，不常使用一点效果也没有，本人整理最近一年以来使用商友发布的技巧跟大家分享。
我觉得在家等着别人上门找你的时候早就过去了，现在是买方市场，只有多主动出击才有结果。使用中发现商友最大的好处是可以大量群发，向做生意的网站、B2B商贸平台大量群发，让你的信息在互联网上无处不在，让每个你的客户可能出现的地方都有你的信息和广告经常出现，发布其实很简单大家都会发，也用不着我说，可是这怎么发、达到什么效果可是绝对有窍门的。以下我的七招无敌绝技——商友使用实战经验或许对你会有帮助。
第一招、擦边关键字：不要寄希望把热门的关键字发上去，排名靠前机会很小，但是一个客户做产品，总有主副两种关键字，主要的关键字一般是比较热门的，但是主要的就那一个两个，还有大量的带一些擦边或者加上地域和关键字匹配，比如上海空调维修，无锡纺织机械等，那么切记，这些词是你发布的重点。
第二招、妙搭关键字：适当的情况下可以在注册同时在公司名字中填写一个关键字，会对提高排名有一定作用，因为搜索引擎对新的信息更感兴趣，而现在海量的搜索引擎抓取数据都是先以页眉上的数据为主，大家可以在你已经注册过的信息去看，你的注册名字往往在页眉，所以注册名字中填写关键字有一定促间作用。但很多B2B网站对注册名字要求比较严格，导致会注册部分失败，不过还好只是部分。
第三招、巧设标题：信息发布标题一定要含有关键字和公司商号，甚至可以加上电话号码，为什么呢，道理和黄页注册一样的，你去研究一下你发布成功的网站页面，你的发布标题都在页眉，也就是搜索引擎最重视的“黄金位置”，而这些页眉未来将直接显示在搜索引擎抓图数据显示的第一条，所以加上商号和电话（电话可以偶尔加），那么客户在搜索到你的时候可以第一时间和位置看到你的公司名字和电话。并且有些信息因为在商贸平台上被删除，但是在搜索引擎的数据库还没被删除，这样发布的就可以让你的客户根本不用点开那个已经被删除的信息来找到你了。
第四招、灵活机动：发布的标题和内容要经常进行一些语言组织的变换，如增加一个字或减少一个字再或者增加一些特殊符号，因为很多B2B商贸网站判断是否重复发相同内容都是靠系统判断的，不可能用人工肉眼一个一个的看，那么你每发布一条都和上条不一样，就不会出现他认为你是重复发布而直接屏蔽了。例如：可以“关键字/公司名字”下一条改成 “公司 大量供应 关键字”，发布内容增加一个或者减少一个字，或者语言组织稍微变换一些。
第五招、经常更新：一定要保持经常更新，这样才有最新的网站，基本上一个月就要把黄页登录注册一次，因为一个月足够增加好多新的网站，发布的次数其实不用天天发，一个星期发布3次就可以了，每次发布几条，效果扛扛的。发布的时候可以在站点栏目选择不重复，这样设置效果会更好一些。
第六招、善用行业：不一定只发布你所处于的行业，很多相关的行业你都可以发布，这个时候发布的就需要技巧了，比如你是做工作服的难道就不能发到化工和机械行业了？当然不是，因为他们也需要工作服，但是你能不能直接就发布工作服的信息？当然不好，所以你要懂得技巧要相关才行，比如你发布到机械行业，标题你可以写“我们专供机械行业专用工作服”发布到化工“我们专供化工行业专业工作服”，这样的话，你又可以扩大受众面，又可以让B2B商贸平台对于你的发布坦然接受而不删除，记住，商友软件的精髓就是尽量让你的信息出现在你的意向客户面前，不管他现在是用搜索引擎还是B2B商贸平台，扩大意向受众面是最关键。
第七招、适当炒做：用商友不光发布产品信息，其实很多时候发一些正面的新闻会对你更好，商友是一个发布工具，而现在人们越来越熟悉网络，都会去网络上搜索一下你们公司的相关信息，假如他搜索到都是各地的正面的信息啊，新闻啊，你说，他会不会对你公司觉得认可和值得相信？特别是网络的开放性，很多公司都有负面的信息，那么你就要用软件多多发布，一些公司的新闻啊，动态啊，刚刚获得奖项啊，员工的活动啊，甚至公司成员论文的发表都可以。
